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Speciaal - |
e VKG-tarief
nulmeting + ¢

Middels een nulmeting kunnen wij ondernemers helpen bij het identificeren indicatieve
van kansen én mogelijke verbeteringen. Dit doen wij op basis van prijs: k
< > benchmarking op kritische resultaatbepalers (KRB’s) en best practices uit € 2.500,- / Na onze nulmeting kunt u ook het traject verbetering rendement bij ons
O, * de assurantiemarkt. Onze ervaring is dat het gemiddelde verbeterpotentieel F (excl. btw) | doorlopen. Wij stellen dan samen met u een plan op met een duidelijke
. o op circa tien procent van de omzet ligt. De investering wordt dus meer dan i.p.v. € 3.500,-" \ marsroute naar een hoger rendement van uw bedrijf binnen zes tot
O\ » terugverdiend door de gerealiseerde winsttoename. \ twaalf maanden. De roadmap omvat specifieke, meetbare, acceptabele,
o ‘ realistische en tijdgebonden (SMART) maatregelen per KRB. Tijdens dit
- traject kunnen wiju adviseren over de (groei)opties voor uw onderneming
B d ..f d . en/of het verkoopklaar maken van uw kantoor.
j g e~
Doordat wij al meer dan 25 jaar ervaring hebben in de assurantiemarkt —el— W\ @
wetenwijalsgeenanderwatdewaardedrijverszijn.Onswaarderingsteam > oy °_<L | J,_o > oy | > g
wordt aangestuurd door onze Register Valuator en bestaat uit profes- il * il * il *
sionals die veel kennis en ervaring hebben van het waarderen van | 1 Nulmeting | | 2 Roadmap | | 3. Implementatie | | 4. Resultaat |
bedrijven, SpeCiﬁek in de ﬁnanCiéIe dienStVGHening- Onze aanpak iS Bedrijfseconomische Workshop: analyse van Ondernemer gaat aan de Update van
. . o 4 . analyse KRB'’s en identificeren van slag met het uitvoeren van benchmarkinganalyse
pragmatisch en resulteert in een realistische waardebepaling waarmee verbetermaatregelen het verbeterplan
. . . HH Benchmarking van kritische Update van de indicatieve
u ZICh kunt Voorberelden Op OverdraCht blnnen de famllle Of andere resultaatbepalers ("KRB’s") Plan met SMART Dashboard om voortgang waardering
kO ers en best practices verbetermaatregelen gericht te kunnen meten op
p . op de belangrijkste vijf & verbeterplan Optioneel: identificeren van
Indicatieve prijs zes KRB's nieuwe kansen voor verdere

waardecreatie

@ Wij hebben ruim 1.800 bedrijfswaarderingen

op onze naam Staan Vaste prijs Vaste prijs Nacalculatie op basis van Vaste prijs in combinatie

o . - maandelijks budget, inclusief met succesfee op
afhankelijk van omvang Inclusief voorbereiding > R R
o voorbereiding basis van gerealiseerde
en complexiteit en nazorg .
en nazorg rendementsverbetering

10% korting

VKG Portefeuille Match N voor

VKG adviseurs

- e
Onze juristen zijn op de hoogte van alle “ins en outs” \
binnen de assurantiemarkt. Dat maakt dat ze bij uitstek 7 j\

in staat zijn om een goede inschatting te maken van
de specifieke risico’s en deze contractueel kunnen Speciaal voor VKG-adviseurs biedt VKG een portefeuillematch aan met als doel om lokale

ondervangen. Speciaal - | intermediairs bij elkaar te brengen voor koop en verkoop van portefeuilles. Per provincie
VKG-tarief i kan VKG precies vertellen welke kantoren hun portefeuille willen uitbreiden of verkopen.
juridische U krijgt niet alleen toegang tot een groot landelijk netwerk, maar bespaart hiermee ook
begeleiding: veel tijd en geld. Op de website van VKG vindt u hierover meer informatie.
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Wij zijn een vertrouwde adviseur op het
gebied van vennootschappelijke structuur,
(commerciéle) overeenkomsten en andere

€ 175,- per uur °

T gy  (excl. btw) Meer weten over wat wij voor u kunnen betekenen?

i.p.v. € 230,- -
peruur.

wij bij toe- en uittreding van aandeelhouders/
vennoten of een participatieregeling voor
medewerkers.

Neem gerust contact met ons op voor een vrijblijvende kennismaking.

@ 03048054 82 @ info@bhbdullemond.nl

Lisette van Gils - M&A Jurist
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Wat onze klanten zeggen...

Marijn Moerman | Schreuder Verzekert

‘BHB Dullemond heeft ons geholpen bij de waardebepaling van onze onderneming
en daarbij inzicht gegeven in verschillende toekomstscenario’s. In nauwe
samenwerking met onze directie heeft BHB Dullemond vervolgens een business
case opgesteld. De expertise en adviezen van BHB Dullemond hebben een cruciale
rol gespeeld bij het succesvol verkopen van ons bedrijf aan onze business partner.
We kijken terug op een vruchtbare samenwerking.’

Gé van den Brink | Rozenburg Assuradeuren

*Voordat ik mijn bedrijf onder begeleiding van BHB Dullemond verkocht, heb ik
samen met BHB Dullemond een ‘verkoop-klaar-maken’ traject doorlopen. Tijdens
dit traject had ik regelmatig contact met Edwin en bespraken we de ontwikkelingen
in de markt en hoe we de waarde van mijn bedrijf konden verbeteren. Daarom

zijn we onder andere van start gegaan om het bedrijf lean en mean te maken

en realiseerde ik samen met mijn team een aantal mooie efficiéntieslagen. Dit
traject heeft een zeer positieve invloed gehad op het uiteindelijke succes van de
verkooptransactie.’

Arjan Schipperus | RS Finance

"Als snelgroeiend bedrijf kijken we regelmatig kritisch naar onszelf, maar er zijn
altijd blinde vlekken. Uit de benchmark en waardering die BHB Dullemond voor
ons maakte, kwamen verrassende inzichten naar voren. Dat heeft ertoe geleid dat
we als managementteam onze focus hebben aangepast en in kortetijd een mooie
rendementsverbetering hebben gerealiseerd.’

Roy Hulst | People & Payment

‘Binnen de markt waarin wij als bedrijf opereren, volgen ontwikkelingen elkaar in
snel tempo op. Daarom hebben wij BHB Dullemond in de arm genomen om ons te
ondersteunen bij het verkennen van een aantal strategische opties. Met behulp
van de analyse, benchmark en de waardering die BHB Dullemond voor ons maakte
hebben wij als directie vruchtbare discussies gevoerd. Deze hebben er onder meer
toe geleid dat wij een nieuwe dienst in de markt hebben gezet en mede daardoor
een aantal mooie groeistappen en een rendementsverbetering hebben weten te
realiseren.’

Meer weten over wat wij voor u kunnen betekenen?
Neem gerust contact met ons op voor een vrijblijvende kennismaking.

e 03348054 82 @ info@bhbdullemond.nl



